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V ramei nasich produkti
roste zajem o pouzivani
mobilnich aplikaci

Filozofie a metodika IT reseni by méla byt co nejblizsi filozofil a metodice,
kterou koncovy uzivatel uplatnuje pti rizent jednotlivych firemnich procest,

jez. ma dany produkt podporovat, Ti

systémy, spole¢nosti RTS.
TEXT Bara Stanglovd Foro Martin Zeman

Vage spole¢nost poskytuje komplexni sluz-
by pro stavebnictvi uz vice nez 30 let. Jak
se za tu dobu cely trh ohledné IT reseni pro
stavebnictvi zménil?

Pred 30 lety jsme produkovali zcela jiné produk-
ty na zcela jiny trh nez dnes. S nadsazkou se da
fict, ze drive byli zakaznici radi za jakykoliv pro-
dukt, ktery alespon néjakym zpusobem nahradil
rutinni praci nebo poskytl zakladni informace.
Pokud bych se piresto pokusil o néjaké srovnani,
tak je lze demonstrovat na nasem software na
podporu tvorby cenovych rozpo¢ti stavebnich
zakazek a kalkulaci naklad. V 90. letech se jed-
nalo o izolovany produkt instalovany na jednom
poéitaci, uréeny pro jednoho uzivatele, ktery do-
hromady s poéita¢em byl prodavan za cenu, kte-
ra dnes odpovida komplexnimu Fre$eni s radove
nasobnou funkecionalitou uréenému pro praci
kooperujicich uzivatelii. TakZe jedna ze zasad-
nich zmén je uréité razantni zvyseni pozadav-
ki na funkcionalitu p¥i silném tlaku na nizkou
cenu. Velmi vyznamnou zménou je také zptisob
uzivani SW produkt. V minulosti se jednalo
0 izolovany program s témér nulovou integraci
a témer nulovym sdilenim informaci mezi u#i-
vateli, naproti tomu dnes je pravé tézistém rese-
ni integrace vSech procest, a sdileni informaeci
viemi uzivateli a zakazniky, s dirazem na jejich
vzajemnou komunikaei.

Nase reseni bych rozdélil na dvé skupiny.
Jednim je systém pro podporu, obchodni
a vyrobni pripravy stavebnich zakazek,
druhym systém pro komplexni podporu
procesi stavebné montaznich spoleénosti.
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Pro¢ by podle vas méli podnikatelé ve sta-
vebnictvi vyuzivat ke své praci specializova-
né SW informaéni systémy? V éem viem jim
mohou pomoci?

Domnivam se, e kazdé odvétvi ekonomiky ma
uréitéd specifika, kterd ma specializované rege-
ni podporovat. Napriklad metodika a postupy
aplikované v obchodni a vyrobni pripravé sta-
vebnich zakdzek véetné cenovych a nakladovych
kalkulaci je zcela odlisna napi. od kalkulaci cen
v segmentu prodeje vysokoobratkového zboZzi.
7 toho divodu jsem presvedéen, ze vée ramovat
do teoretieky jednoho univerzalniho feseni ne-
ni ta spravna cesta. Nage spole¢nost jde cestou
vyvoje a dodavek komplexniho ERP Feseni pro
jeden konkrétni segment tzn., Ze potencialnimu
zdkaznikovi odpada prace s integraci raznych
produkti. Dodavame produkt s vysokou davkou
flexibility a parametrizace, a pti kazdé imple-
mentaci u zakaznika prizpisobujeme individu-
alné teseni dle konkrétnich podminek daného
zakaznika, tak aby co moZnd v nejvy$si mire
podporoval jeho know-how.

Jaka SW reSeni svym Klienttim nabizite?
Jak se lisi podle typu zaméfeni klienta -
napt. projekéni kancelaf, investor, stavebni
firma apod.?

Nage Feseni bych rozdélil na dvé skupiny. Jed-
nim je systém pro podporu, obchodni a vyrob-
ni pripravy stavebnich zakazek, ktery je na tr-
hu prodavan pod znac¢kou BUILDpower S, nebo
v jednodudsi verzi pod nazvem Stavitel+, a sys-
tém pro komplexni podporu procest stavebné
montaznich spole¢nosti, ktery nese obchodni
nazev INFOpower. Jednotlivd feSeni se imple-
mentuji zakaznikim bud samostatné anebo ja-
ko integrovany celek. D4 se fici, %e pro véechny
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vySe citované typy klienttt umime vytvorit bali-
¢ek moduli, aplikaci a funkcionalit, které pod-
poruji véechny pozadované procesy konkrétniho
zakaznika. Pochopitelné nejvice toho muZeme
nabidnout pro dodavatele stavebnich a montaz-
nich praci, tam jsme schopni uspokojit potfeby
jak remeslniki, mensich a strednich stavebnich
firem, tak i velkych korporaci s miliardovymi ob-
raty. Specializovana re§eni pro rozpoéty a kal-
kulace mame i pro investory a projektanty. V po-
sledni dobé se vyznamné vénujeme vyvoji resent,
které reflektuje soud¢asny trend stavebnictvi BIM
modelovani.

O které produkty je mezi zikazniky nejvétsi
zajem?

Nejvétsi zajem je o produkt, ktery jsem struéné
popsal jako systém pro podporu obchodni a vy-
robnipripravy stavebnich zakazek - BUILDpower
S a Stavitel+, ktery v souc¢asné dobé vyuziva vice
nez 10 000 klienth. Jedna se jak o Femeslniky, tak
i nejvétsi stavebni spole¢nosti. Komplexni ERP
systém je implementovan v pod¢tu nizsich stovek
zakaznik.

Na co si pfi vybéru vhodného IT Feseni dat
pozor? Je kyberbezpecénost tim kli¢ovym hle-
diskem?

Kyberbezpeénost je urcité dilezitym faktorem,
nicméné bych si ji v dnedni dobé dovolil pova-
Zovat za standard, a navic je to problematika,
jejich? reseni spocivd spige v operaénich systé-
mech, serverovych redenich, softwaru pro ko-
munikaci a podobné. Pochopitelné nase aplika-
ce v sobé maji implementovany prvky bezpeéné
autentifikace, komunikace, nastaveni prav apod.
Dle mého nazoru jsou vsak diilezitéjsi faktory,
které je tfeba brat v ivahu pfi vybéru IT Fedeni.
Je velmi diilezité, aby filozofie a metodika, ktera
je promitnuta producentem do IT fedeni, byla co
nejbliz#i filozofii a metodice, kterou koncovy uzi-
vatel uplatiuje pii fizeni jednotlivych firemnich
procest, které ma dany produkt podporovat.
A soudasné, jestli je dostatecéné flexibilni a para-
metricky tak, aby mohl reagovat na zmény, které
nutné piichazeji a v budoucnu ptichazet budou.
Jinak muZe byt implementované reSeni spise
brzdou v rozvoji a bude nutné kazdych nékolik
let absolvovat finanéné a ¢asovou narocénou re-
implementaci.

Zménila pandemie covid-19 néjak pozadav-
ky vasich klientii, napi. vlivem prace z do-
mova apod.?

Nemyslim, ze zrovna pandemie néjakym vy
znamnym zphsobem ovlivnila poptivku po na-
&ich produktech nebo vyrazné zmeénila pozadav-

Rozhovor || - NM

Jifi Pospigil, feditel divize Informaéni systémy,
spolecnosti RTS

ky na funkecionalitu a rozsah. Urc¢ité se do jisté
miry zvedla poptavka po vyuzivani mobilnich
aplikaci, které jsou soucasti produkti, coz sou
visi s vyraznym vyuzivinim home office. Také
se zvysila poptavka po digitalizaci vystupt tak,
aby byly lépe uplatnitelné pii online komunika-
cich a ruku v ruce s tim poptdvka po co nejvétsi
integraci s kancelafskym softwarem. Nieméné,
kde vidim velkou dynamiku poptavky, je oblast
aktualizaci podkladt pro ocefiovani stavebnich
zakazek, co? pochopitelné souvisi s velmi vyso-
kym tempem ristu cen pfedevsim materialo-
vych vstuptll ve stavebnictvi.

Jaky vliv na vasi praci, resp. novych produk-
ti a sluzeb, bude mit méniei se legislativa
v oblasti stavebnictvi? O¢ekavate néjaky do-
pad chystané novely stavebniho zakona?
Samozlejmosti je, e nadim zadkaznikim plné
garantujeme implementaci jakychkoli legisla-
tivnich zmén, které mohou néjakym zpiisobem
ovlivnit poZzadavky na funkénost nasich Feseni.
Co se tyka stavebniho zakona tak uréité do jisté
miry ovliviiuje funkcionalitu specializovanych
aplikaci. V budoucnu urc¢ité ovlivni produkty
snaha o elektronizaci statni spravy, ktera je ob-
sazena do jisté miry i v novém stavebnim zakoné,
nicméné pokud vezmu v potaz soucasny stav di-
gitalizace statni spravy, napt. stavebnich ufadd,
obavam se, 7ze uplyne jesté velmi dlouhd doba,
nez pripadné zmény funkcionalit vyvolané onou
zménou legislativy nabudou realného smyslu. x
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